
 

Stellenanzeige 
 

Vertriebsmitarbeiter für Erodiermaschinen 
(m/w/d) im Verkaufsgebiet Ost 

 

Seit über 45 Jahren produziert SODICK Erodiermaschinen von Weltgeltung. Dabei gilt: jedes 

Unternehmen, das die Marktführerschaft im Fokus hat, muss in allen Bereichen höchsten 

Qualitätsstandards genügen. Wir von SODICK bieten technischen Service und Support in allen Feldern 

– von der Applikation bis zum Training und offerieren damit eine perfekte Kundenunterstützung.  

Um dem in den letzten Jahren stetig gestiegenen Umsatz und dem damit verbundenen wachsenden 

Marktanteil gerecht zu werden, ist zum nächstmöglichen Zeitpunkt die unbefristete Stelle eines 

Vertriebsmitarbeiters für Erodiermaschinen für das Verkaufsgebiet Ost zu besetzen. 

 
 
Aufgabenbeschreibung: 
 

• Verkauf von Maschinen (neu und gebraucht) sowie Zubehör aus dem Produktprogramm 

• Verfolgung der Unternehmensstrategie 

• Erreichen von Budgetvorgaben bezüglich Umsatzes und Gewinn im zugeordneten Vertriebsgebiet 

• Koordination sämtlicher vertrieblichen Tätigkeiten im Vertriebsgebiet mit den Unternehmenszielen 

• Darstellung des Marktes, Einführung und Umsetzung von geeigneten Messgrößen der Marktpräsenz 
sowie andauernde Überwachung der Verkaufsorgane im zugeordneten Gebiet 

• Vorbereitung von entscheidungsreifen Dokumenten zur Diskussionserleichterung für die 
Vertriebsleitung zu organisatorischen, finanziellen und personellen Themen 

• Kontinuierliche Darstellung und aktive Durchführung von Maßnahmen zur Wettbewerbsanalyse, 
Argumentationsfindung und Markttrendbeobachtung 

• Besuch von Schlüsselkunden und Betreuung von Referenzkunden 

• Teilnahme an Messen 
 
 

 
Bewerberprofil: 
 

• Idealerweise erfolgreich abgeschlossenes Studium der Fachrichtung Elektrotechnik, Maschinenbau 
oder Wirtschaftsingenieurwesen. Auch Kandidaten mit einer qualifizierten technischen Ausbildung im 
Bereich Maschinenbau oder Werkzeug- & Formenbau und entsprechender Berufserfahrung haben eine 
Chance. 

• Erfahrung im technischen Vertrieb von komplexen und erklärungsbedürftigen Produkten, vorzugsweise 
im Vertrieb von Erodiermaschinen, Werkzeugmaschinen oder im Bereich der industriellen Automation 

• Idealerweise wohnen Sie im Bundesland Thüringen oder Sachsen 

• Kaufmännische Kenntnisse 

• PC-Kenntnisse (MS-Office und MS CRM) 



• Sehr gute deutsche und gute englische Sprachkenntnisse in Wort und Schrift 

• Kompetentes und kundenfreundliches Auftreten, ausgeprägte Kontakt- und Kommunikationsfähigkeit 
sowie Belastbarkeit 

• Integrität, Loyalität und Flexibilität 

• Fahrerlaubnis der Klasse B (alt: Klasse 3) sowie deutschlandweite Reisebereitschaft 
 
 

 
 

Unser Angebot: 

• Eine verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem attraktiven 

Arbeitsumfeld 

• Arbeiten in einem hoch qualifizierten und motivierten Team 

• Eine unbefristete Anstellung und einen Firmenwagen auch zur privaten Nutzung 

• Aktueller Laptop 

• iPhone mit Privatnutzung 

• Attraktive Bezüge, 30 Tage Jahresurlaub und Sonderleistungen (Urlaubs- und 

Weihnachtsgeld, betriebliche Altersvorsorge, VWL) 

• Geförderte Weiterbildungsmöglichkeiten 

 

 

Bewerbungen sind zu richten an: 

• per Mail:  bewerbung@sodick.de   

• per Post:  Sodick Deutschland GmbH 

z.Hd. Personalbüro 

Mündelheimer Weg 57 

40472 Düsseldorf 

 

Wir freuen uns auf Ihre vollständige Bewerbung (Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnisse) mit Angabe des 

frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung.  

mailto:bewerbung@sodick.de

